Mas ventas de CO2 a las firmas del Brasil
§ En el primer trimestre se dispararon los envios terrestres desde Argentina.
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Distribuidores:

Un 2022 con buenas ventas y
apostando a la compra de cilindros

La revista Airgas Noticias realizé una
encuesta sobre ventas, inversion y
abastecimiento a més de medio centenar de
distribuidores de todo el pais. Buenas
ventas, adquisicion de cilindros y
problemas con el argon, los temas que
resaltaron.
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Mercado interno y exportacion. Las empresas expusieron por la objecion a la posicion dominante del 55% del mercado.
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la inversion en el sector
privado en bienes y equi-
pos para producir mantuvo un crecimiento
sostenido y positivo.
Este dato del Indec nos sirve para marcar cé-
mo esta la situacion en lineas generales. En

demanda asegurada. Sin embargo, los nuba-
rrones, como explicamos en esta edicion, se

miento del argon, por ejemplo.
Al igual que en otros anos, éste gas, junto
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buidores.

Trabajando, que no es poco

Por el lado del oxigeno medicinal, todo es
normal. La demanda en los centros de salud
tiene un poco de incremento, en funcion del
invierno y de todas las enfermedades presen-
tes en este periodo, las cuales requieren oxi-
genacion.

Entonces, en este contexto de inflacién y de
restricciones con el dolar, otro tema que ha-
blamos en esta edicion, sigue habiendo una
demanda qué es igual o superior a los mo-
mentos pre pandemia.

Sin pecar de ingenuo ni tampoco de ser exa-
geradamente optimista, esté presente con
demanda nos permite seqguir trabajando,
que no es poco.
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MERCADO

El conflicto ruso ucraniano agudiza la caida de la produccion mundial.

Ya hay faltantes de

helio en el p

Las productoras
redujeron en un
40% la cantidad en
los envios a
clientes.

I

a caida de la produc-
L cion de helio y demas
gases especiales ya lle-

go a la Argentina.

Las empresas productoras e
importadoras comunicaron a
sus principales clientes que
tendran una provision de en-
tre un 30 y un 40% menos de
producto, al que habitual-
mente recibian.

De manera paralela el precio
del producto tuvo un incre-
mento, en los ultimos tres me-
ses, que alcanza al 40% en do-
lares, confirmaron diferentes
fuentes del mercado argenti-
no.

El problema que empezé a ha-
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El conflicto bélico entre Rusia y Ucrania provoco una caida mundial en la
produccién de helio.

ber en el mercado nacional es
similar a lo que sucede en el
mercado internacional, donde
el faltante comienza a existir
en las grandes plazas como lo
es los Estados Unidos o los pa-
ises del sudeste asiatico, los
cuales son grandes producto-
res de componentes electréni-
cos. La problematica en esta
region, por la escasez de he-
lio, se la conocié como “la cri-
sis del chips”.

Hoy la demanda mundial es
abastecida especialmente por
la produccién de los Estados
Unidos, Rusia y Ucrania y algo
de Qatar.

Sin embargo, por el conflicto
bélico ruso ucraniano, por to-
dos conocidos, generd el pa-
rate en dos firmas: Ingas y
Cryoin, ubicadas en en la ciu-
dad de Mariupol, Ucrania,
siendo unas de las localidades
donde se concentrd el conflic-
to. Con el cierre por tiempo
indefinido, desde principio de
marzo pasado, de ambas em-
presas, se cayé el 40% del
abastecimiento mundial.

Por otro lado, tanto en Esta-
dos Unidos como en Qatar,
hubo paradas técnicas que hi-

cieron frenar el abastecimien-
to global, con la consecuente
caida de las ventas y la suba
del precio.

Y en el caso de Rusia, la petro-
lera Gazprom todavia no puso
en marcha, por un incendio,
de la primera de las seis lineas
de la Planta de Procesamiento
de Gas de Amur (GPP), que se-
ré capaz de producir hasta 60
millones de metros cubicos de
helio al ano.

El conjunto de todas estas si-
tuaciones a la vez genero la
crisis perfecta que hoy predo-
mina en el mercado.
Volviendo al mercado local,
los operadores nacionales sos-
tienen que al tener un menor
volumen para ofertar y una
suba en el precio del metro
cubico, no dudan en afirmar
que habrd una baja de las
ventas de helio que estan diri-
gidas al cotillén y las fiestas
sociales.

Aunque descartan que hubie-
ra problema con la demanda
en laboratorios y otras empre-
sas especificas que utilizan es-
tos gases como el helio o los
nobles.



Los problemas de los otros gases.

De la guerra a la escasez

anto Rusia como Ucra-
I nia, son los dos paises
con mayor produccién

de gases nobles— nedn, helio,
argoén, cripton y xendén — que
se usan en la fabricacién de
semiconductores, teléfonos
inteligentes y vehiculos eléc-
tricos, entre otros artefactos.
Ucrania es especialmente im-
portante porque es responsa-
ble de la mayor produccion
mundial de gas de nedn. El
pais produce mas de 90% del
neodn con grado necesario pa-
ra semiconductores que se usa
en Estados Unidos. El nedn es
un subproducto de la fabrica-
cion de acero pero solo se en-
cuentra en cantidades mini-
mas y se atrapa en las plantas
siderurgicas de Ucrania y Ru-
sia.

Cuando Rusia invadié Crimea
en 2014, los precios del neén

Los precios se triplicaron desde antes de
la guerra.

se dispararon por lo menos en
600%. Esta vez, las empresas
han dicho que pueden recurrir
a sus reservas, pero la corrida
por encontrar proveedores
que no estén en Europa del
este estd provocando escasez
y aumentos de precio, no solo
del nedn sino también de
otros gases industriales como
el xendn y el cripton.
Cuarenta por ciento de la
oferta global de cripton pro-
viene de Ucrania y su precio
subio antes de la invasion de
Us$ 1,73/2,59 por litro a US$
8,64 a finales de enero.

En paises como Estados Uni-
dos y China tienen la capaci-
dad de producir neodn, pero
no con la celeridad que exige
la urgencia. Los analistas de
BMO Capital Markets dicen
que la industria automotriz y
la electronica.

Mas de 40 aios

sirviendo a las industrias _
que utilizan gases "
comprimidos

José Maria Moreno 1459 (1607) Villa Adelina - Buenos Aires
Tel./Fax: 5411 4766-8582 / varelaperic@datamarkets.com.ar
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En paralelo hay incremento del precto.

. Ahora hay faltantes
de argon?

Algunos
distribuidores son
abastecidos con
menos producto
de lo habitual.

espués de una déca-
da sin tener ningun ti-
po de inconvenientes,

el faltante de argdn en algu-
nos sectores o regiones pa-
rece ser una nueva constan-
te.

Muchos distribuidores preci-
saron a AIRGAS Noticias que
las productoras empezaron
a informar de que no habia 8
suficiente stock de argdn,
debido a que la demanda

Algunas productoras, por motivos de reparacion de plantas y por un aumento considerable de la demanda,
comenzaron a restringir los despachos de argon.

Gy
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- Cilindros de Aceros y Aluminio.

- Instalaciones para gases industriales
y medicinales

esta superando la capacidad
de produccion.

A su vez, hay algunos incon-
venientes en la importaciéon
del producto desde paises
de la regién como Chile, Bra-
sil y el Uruguay.

Precio

Ademas, junto a la menor
oferta de producto también
se comenzo6 a visualizar un
aumento del precio. En lo
que va del ano ya se aplicd
un 20%. Y es probable que
la suba alcance un 80% a lo
largo del 2022, segun coinci-
dieron algunas fuentes con-
sultadas.

Algunos  experimentados
operadores del mercado se-
nalan que éste faltante, sélo
podria estar sirviendo para
justificar los aumentos que
se estarian proyectando pa-
ra el ano.

Sin embargo, cabe decir que
la importacion de argoén en



los primeros tres meses del
ano alcanzé la cifra de
u$s314 mil ddlares. Siendo
Brasil y Uruguay los paises
desde donde mas se com-
pro, por volumenes que al-
canzaron los u$s140 mil y
u$s95 mil dolares, respecti-
vamente.

De seguir esa tendencia, po-
dria decirse que en el 2022
habra mas importaciones
que en el 2021.

Para ser precisos, el ano pa-
sado se importé por u$s 900
mil délares en argon. Desde
Uruguay vino la mitad de los
envios, abonando por ese
producto alrededor de u$s
462 mil dolares.

Produccion y demanda

Cada tanto Argentina pare-
ciera tener esta problemati-
ca de la falta de argon. El
problema estructural de ha-
ce unos anos atras, entre el
2008 y 2012, fue que no to-
das las plantas criogénicas
de oxigeno no tenian sepa-
racion de argon. Eso se sub-
sano con la instalacion de
nuevas plantas de separa-
cién en distintas acerias de
la provincia de Buenos Aires.
Y fue asi que al no existir fal-
tantes no se volvio a recurrir
a la importacién de paises li-
mitrofes o de Europa.

De existir faltantes reales,
las importaciones serian des-
de la regidon como es el caso
del Uruguay, a partir de la
planta de separacién qué
existe en la papelera Botnia,
en Fray Bentos. Traer desde
alli reduce el costo del flete,
en comparaciéon con impor-
tar desde Europa.

El faltante debido al incre-
mento de la produccion, en-
tendiendo que la recupera-
cién industrial fue muy bue-
na en el 2021, no llega a jus-
tificar los supuestos faltan-
tes. Esto es si entendemos
que venimos de una pande-
mia y que recién a fines del
ano pasado se logré superar
los niveles de actividad in-
dustrial al 2019.

Argon, produccion y demanda

La falta de argon en el mercado debido al re-
punte industrial, resulta dificil de entender.
Mas, si se lo observa con los nimeros de las es-
tadisticas de produccién.

Segun el Instituto Nacional de Estadisticas y
Censo (INDEC), recién en febrero pasado el
sector manufacturero funciono6 al 64,3% de su
capacidad instala-
da de uso. De esta
forma se ubicéd a
tan solo una déci-
ma de igualar esta
cifra con el febre-
ro de 2016.
Incluso, el 64,4%
de uso da capaci-
dad instalada ac-
tual, supera en
cinco puntos al
promedio de uso
de capacidad ins-
talada en 2019
que fue del 59%,
un ano agobiado
por la recesion que se profundizaba desde el
2018.

Entonces, al mismo nivel o un poco mas de
uso de capacidad instalada hace tres anos
atras, nunca hubo problemas en la provision
de argdén para industrias. Por ello, llama la
atencion de la situacion que plantean distin-

tos operadores del mercado.

Lo que invita a la reflexiéon es que si nueva-
mente las empresas productoras deberan pro-
gramar nuevas inversiones que den respaldo a
una mayor produccién de argon, elemento
esencial en el sector de la metalmecanica y la
metalurgia.

Mas allad del anali-
sis, cabe recordar
que durante los
anos 2009, 2010 y
2011, hubo esca-
sez de argon.

En su momento in-
formamos que la
importaciéon  en
2011 habia alcan-
zado la cifra de
2,8 millones de do-
lares, las cuales tri-
plicaron a las im-
portaciones  de
20009.

Luego, con la lle-
gada de nuevas plantas en las acerias bonae-
renses y el reforzamiento en algunas de las
ASU instaladas en las principales productoras
en la zona norte del Gran Buenos Aires, la es-
casez de argon fue un hecho que desaparecié.
Ahora, parece volver a repetirse la historia.
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ESCENARIO

Los billetes verdes que faltan vy el cuello de botella en la industria.

D(')lares, importacion,
Insumos y los dllemas

El 62,5% de las
pymes industriales
requieren
componentes
importados para la
fabricacion. Pero los
dolares escasean.

os fabricantes de equi-
E pamientos, tecnologias

y capacidades para me-
jorar las condiciones de com-
petitividad de la industria en
general tienen hoy un cuello
de botella: los ddlares necesa-
rios para seguir creciendo.
El problema es de larga data.
Cuando se alienta el consumo
interno y el fomento de la in-
dustria, como es en este mo-
mento, es cuando mas se re-
quieren de ddlares. Un dato
aclara la cuestion: el 62,5% de
las pymes industriales requie-
ren de uno o mas componen-
tes importados para dejar ter-
minado un producto que lue-
go es colocado en el mercado
interno.
Los dolares que hoy tiene en
disponibilidad el Banco Cen-
tral (BCRA), son aquellos que
provienen de las exportacio-
nes que realiza la Argentina, y
que estan siendo muy altas en
comparacion a anos anterio-
res. Con esos dolares que se
obtienen, el BCRA paga la
deuda privada externa; admi-
nistra los dolares para la im-
portacion de componentes
para la industria (el mes pasa-
do alcanzé los u$s 7.000 millo-
nes de dolares) y también los
que atesoran en el exterior
las diversas formas del

Los dilemas que ponen sombras en el desarrollo de la produccién y la economia.

contado con liquidacion, que
luego son depositados en
cuentas del exterior.
Entonces, el problema es que
hay un tema de frazada corta.
Se estira para tapar en una
punta, y en la otra se queda
sin cubrir.

En esa situacion, a las empre-
sas se les frena algunos avan-
ces predeterminados. Por
ejemplo, Maria Fernanda Pog-
gi, de Gala Gar S.R.L, produc-
tora nacional de soldadoras,
en ese sentido afirmd durante
la ultima FIMAQH, que "la
gran limitante es que no tene-
mos dolares, no sé si hay una
salida rapida a esta situacion,
pero la realidad es que la in-
dustria es un motor del pais,
no todos los que importamos
somos una amenaza para el
mercado local, sino que esta-
mos tratando de producir y
cuando importamos un pro-
ducto es porque necesitamos
un repuesto o alguna pieza
que no se produce en Argenti-
na. Hay que desarrollar estra-
tegias que faciliten la tarea ti-
tanica de transferir dinero al
exterior".

Lo que se vio en la ultima FI-
MAQH fue observar una ofer-
ta en nuevas tecnologias apli-
cadas a procesos productivos
que demandan la industria

automotriz, agroindustrial,
metallrgica, minera, linea
blanca, entre otras. Las mis-

mas estan mostrando un dina-
mismo dia a dia que abre nue-
vos optimismos.

En ese sentido, los empresa-
rios coincidieron en que es
muy importante que las auto-
ridades pongan los ojos en to-
do el sector, porque es deber
"industrializar nuestro pais,
démosle la importancia que la
industria se merece porque es
el motor de nuestro pais. La
Argentina vive de la industria
importada y vive de la fabrica-
cion nacional porque lo que
se exporta se fabrica acad", sos-
tuvo Poggi.

Y délares...

Desde el default que se pro-
dujo en 2018 (denominado
como “reperfilamiento”), los
dolares escasearon porque el
flujo por toma de deuda des-
de el exterior se cortd. Incluso

los u$s45.000 millones de
dolares que se les debe al
FMI, no fueron para las in-
dustrias sino para el sector
financiero.

Desde entonces, la restric-
cion se hizo clara con los ce-
pos existentes desde enton-
ces. Solo politicas de expor-
tacion para generar dolares
genuinos, como se da en es-
tos momentos con politicas
activas para los sectores co-
mo minerales, petrdleo,
gas, automotriz y complejos
agroindustrial,  permitira
dar sustento a la demanda
de dolares para la importa-
cion que la industria nacio-
nal requiere para compo-
nentes.

Cabe destacarse que esos
délares son mas que nece-
sarios para las pymes loca-
les, pues el 75% de nuestro
PBI es generado por el con-
sumo en el mercado inter-
no. Habrd que ver la agude-
za de las autoridades del
BCRA para dar salida a los
dolares que no son necesa-
rios para producir.

Un final abierto.
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ESCENARIO

Se objeto que la fusion represente mds del 55% del mercado.

La fusion Linde Praxair
a la espera de la

resolucion de la CNDC

a Comision Nacional de
Defensa de la Compe-
tencia (CNDC) dara a su

momento la resolucién defini-
tiva sobre la fusién entre Lin-
de y Praxair, después de la in-
vitacion a la audiencia infor-
mativa, que le otorgd a am-
bas operadoras, el pasado 26
de mayo. Praxair y Linde para
que den explicaciones respec-
to a la “objecion” que planteo
el organismo de la competen-
cia.

La CNDC tiene ahora en sus
manos la decision de aceptar
la fusion en la Argentina, y asi
convalidar que la empresa
tenga una posicion dominan-
te del 55%, o que las invite a
desinvertir o vender activos
donde la posicion supere el
50% del mercado.

Se debe recordar que la CNDC
objeto la fusion en la Argenti-
na, fundamentando que en
22 de 33 mercados investiga-
dos, de producirse la fusion,
se quedarian con mas del 55%
del mercado del oxigeno me-
dicinal, el nitrogeno y el didxi-
do de carbono, tanto a granel
como en cilindros.

Si bien la fusién en los papeles
no se concretd, en el dia a dia,
ambas empresas estan unifica-
das en la conduccion opera-
cional y comercial, pero man-
tienen facturaciones separa-
das porque todavia no esta
unificada la Clave Unica de
Identificacién Tributaria
(CUIT).

Por otro lado, tampoco hay
que dejar de pensar que la
CNDC dejaria pasar de largo
una fusion en un sector estra-
tégico, que en 2005 multé a
las empresas productoras de
oxigeno medicinal porque co-

12 ordinaban y fijaban los pre-

La Comision Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC) escucho la
argumentacion de ambas empresas en
audiencia informativa.

N
(3 LI”DE GRO
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A fines del mes de mayo, las empresas tuvieron que dar explicaciones so-
bre la posiciéon que tendrian en el mercado local de concretarse la fusién.

La CNDC tiene la respuesta final.

cios de venta en hospitales
publicos.

Segun analistas de mercado y
ex directivos de empresas pro-
ductoras, precisaron que los
ejecutivos habrian estado con-
fiados que no habria objecién
alguna a la fusién, en funcion
de que existe un antecedente
real y similar como fue la fu-
sion entre Multicanal y Cable-
vision, las operadoras de tele-

visién por cable. Lo que no
habrian medido que en esa
fusion estaba en el medio el
poderoso medio de comunica-
cién Clarin, de gran incidencia
en el dia a dia de la opinion
publica y la agenda de los go-
biernos de distintos signos.

Lo que se observa en los ulti-
mos informes y sefalamientos
de la CNCD es que esta ac-
tuando de manera enérgica

con casos de concentracion.
Por ejemplo, recientemente
invitd a Disney a ceder pro-
gramacion en los partidos de
futbol pago. También nego
adquisicion por parte de Ar-
cor de Ingredion. Mientras
que la primera es la principal
productora de alimentos del
pais, la otra es una de las ma-
yores proveedoras de mate-
rias primas e ingredientes pa-
ra la elaboracién de alimen-
tos. Ademas, puso en foco los
elevados precios, por concen-
tracion, en la industria del ce-
mento Portland, lo cual hace
elevar el costo de la construc-
cion, tanto en el sector publi-
co como en el sector privado.
Cabe recordar que la fusion
entre Linde y Praxair fue
anunciada en 2018, y en mar-
zo de 2019 en la Argentina
comenzd a operar con una
conduccion unificada. En
otros paises, las empresas fue-
ron obligadas a desprenderse
de los activos, con el fin de
aprobar la fusion. Asi paso en
paises como Colombia, Brasil y
los Estados Unidos. Y fue asi
que, por ejemplo, Messer Ga-
ses volvio a estar en tierras
americanas cuando ya las ha-
bia dejado hacia varios anos,
a partir de esta mega fusion
que alcanzé los 47.000 millo-
nes de dolares.

Respecto a los tiempos que se
manejan para la audiencia,
habra que ver que disposicién
tienen desde el organismo pu-
blico. El cual maneja tiempos
diferentes. En cuanto a las
empresas, el silencio siempre
es lo que suelen manejar para
estos casos, con el fin de ga-
nar tiempo.
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MERCADO

Radvografia de como se produce en el pais.

(02 argentino en tierras del Brasil

En el primer
trimestre se
intensificaron los
envios, respecto a lo
que fue en el 2021.

dioxido de carbono
(CO2) fueron muy relevantes
para la industria local.
El principal destino de las expor-
taciones fue el mercado del Bra-
sil, que debido a una gran de-
manda y el cierre temporario
por reparacién de alguna plan-
ta productora, se gener6 una
escasez de oferta de producto
en esa plaza.
Otro pais que esta con fuerte
demanda es Chile. Segun se pu-
do saber, la multinacional sue-
ca: Messer, buscé6 comprar pro-
ducto en tierras argentinas. La
necesidad se encuentra, espe-
cialmente, en la industria de las
aguas gaseosas.
Cabe destacar que Argentina
tiene capacidad de abastecer
una mayor demanda desde pai-
ses de la regién. Sin embargo, el
principal inconveniente que se
encuentran hoy entre los prove-
edores locales es con las restric-
ciones que tienen con el gas na-
tural para producir CO2. Por en-
de ante el temor de no poder
cumplir, prefieren dejar pasar
esas ventas al exterior.
Cabe recordar que las exporta-
ciones desde la Argentina de
CO2 alcanzaron la suma de u$s
7.141.040 millones de dolares
en el ano 2021. Los principales
destinos fueron Paraguay y Chi-
le. En el caso del Brasil, fue muy
poco respecto a otros anos.
Tendencia que se revirtio en és-

n el primer trimestre del
ano las exportaciones de

14 te primer trimestre.

Cabe destacar que las exporta-
ciones de CO2 fueron lideradas
por las fusionadas Linde Praxair,
que abarcan gran parte del vo-
lumen enviado. Mientras que

por el lado de las empresas na-
cionales, la mayor exportadora
es Gascarbo, que desde su plan-
ta ubicada en El Talar de Pache-
co, Buenos Aires, hace sus envi-

La linea mas completa
de Sopletes, Valvulas

Reguladoras de Presion
industriales y Medicinales

os regulares a partir de su gran
capacidad de produccién y una
flota propia de 18 equipos de
transporte.

Equipos Industriales
para Soldar,
Cortar y Calentar

Equipos Medicinales para
Oxigeno Terapia e
Instalaciones Hospitalarias

ALgeENnIan

Tel.: (011) 4767-6445

Equipos para control de gases

en Instrumentacion, Cromatografia

y Procesos Industriales

Fax: 4767-0414

Email: info@argenflow.com.ar
Corrientes 3560, San Andrés
Pcia. de Buenos Aires

www.argenflow.com.ar
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ENFOQUE

El trabajo se realiza bajo el niimero de expediente 1374353, de 2019.

—
La Comision
Nacional de
Defensa de la
Competencia ya
solicitd informacion
a los fabricantes
locales.

a Comision Nacional de
Defensa de la Compe-

tencia (CNDC) continua

'R

trabajando en una “investiga-
cion de Mercado sobre Moni-
toreo de Oxigeno Medicinal
sobre: precios, cantidades,
modalidades de compra y
otras condiciones comerciales
relevantes”, bajo el sistema
PSA.

La investigacion nace a partir
del Expediente del ano 2019
bajo el numero: 1374353, y
todavia no se sabe quién im-
pulso6 dicho trabajo en este or-
ganismo, que depende de la
Secretaria de Comercio de la
Nacion.

Algunas empresas fabricantes
de equipos de PSA ya recibie-
ron una carta solicitando in-
formacién sobre “desde cuan-

La CNDC realiza un
informe de mercado

sobre las PSA

Una investigacion que esta llena de incognitas.

do vende o alquila generado-
res de oxigeno medicinal ba-
sados en la tecnologia de se-
paracién de gases por absor-
cion por variacién de presion
o denominadas PSA".

Ademas, les pide informacion
sobre “quiénes son los princi-
pales competidores de la em-

presa, en los rubros de pro-
duccion de oxigeno medicinal
basado en tecnologiaPSA”, y
los otros competidores con
“produccién de oxigeno gene-
ral”.

Ademas, que de detalles si tie-
ne conocimiento de “la canti-
dad de empresas que se en-

Fabrica de Capuchones y Bridas

ExtELE

MATRICERIA - PRODUCTOS INDUSTRIALES

Calle 97 (San Pedro) N24979

(1653) Villa Ballester - Pcia. de Buenos Aires
Tel.: (011) 4768-7957 - Fax: (011) 4738-2272
metalurgicaerrece@hotmail.com

www.metalurgicaerrece.com.ar

cuentran comercializando ge-
neradores de oxigeno medici-
nal, basados en esta tecnolo-
gia y en el pais”. Y si tiene co-
nocimiento de la existencia de
“alguna camara o asociacion
agrupa las distintas empre-
sas”.

En la parte técnica, la carta re-
mitida por la CNDC, solicita
que se “senale el nivel de pu-
reza del oxigeno medicinal
que obtienen los generadores
comercializadores por su em-
presa, basados en la tecnolo-
gia PSA". Y que describa tam-
bién las “caracteristicas gene-
rales de los clientes que de-
mandan la tecnologia PSA,
para la generacion de oxigeno
medicinal”, detallado, a su
vez, “la localizacion geografi-
cay el tamano o nivel de com-
plejidad de los servicios de sa-
lud que provee”, estos esta-
blecimientos. También, que se
especifique si son estructuras
publicas o privadas.

El dltimo requisito, solicita
que se precise si aquel cliente
que demanda un equipo PSA,
también consume oxigeno
medicinal producido por el
método criogénico.



El contexto

La continuidad del informe
que elabora la CNDC esta en
un momento particular para
la industria y el sector del oxi-
geno medicinal. El sector se
vio alterado en sus formas,
luego de la pandemia del Co-
vid 19 que, pese a la intensa
vacunacion, todavia no se re-
tiré del todo.

Cabe recordar que los equipos
PSA tomaron impulso en la
Argentina, en el marco de la
pandemia, a partir de la nece-
sidad de contar con oxigeno
medicinal para salvar vidas en
los momentos mas criticos del
Covid-19.

La instalacion de plantas PSA
fue una constante a lo largo
del 2020 y del 2021, tanto en
establecimientos publicos co-
mo en los privados.

Lo que resta saber es si este
informe es similar al que se re-
aliza en otros sectores, como
el recientemente anunciado
del cemento portland. O es
una forma de amedrenta-
miento para con las empresas
nacionales que fabrican estos
equipos.

Tampoco se sabe, si el expe-
diente fue a partir de una ne-
cesidad de las Autoridades de
Aplicacion, o si algun particu-
lar promovio6 el informe para
buscar algun beneficio para
las empresas competidoras.
Cabe recordar que la tecnolo-
gia PSA esta presente en todo
el mundo, con diversos mati-
ces. Ademas, es una alternati-
va al sistema criogénico y que
tranquilamente puede convi-
vir y complementarse.

www.sopletesliga.com.ar

Ceriificado por

A. Aberastain 239 Moron (1708) Buenos Aires

Nuestros equipos son utilizados en
aplicaciones médicas e industriales,
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Il NUEVOS MERCADOS

Un negocio donde lo financiero, cobra muchisima importancia.

Oxigeno medicinal: los pagos del

Estado siguen con retraso

Los plazos van de
tres a seis meses,
en las distintas
provincias.

a venta del oxigeno medi-
cinal en la Argentina pre-

senta, en su trasfondo, ser
un negocio financiero cuando se
le vende al sector publico.
Esta caracteristica se debe a que
el pago por parte del Estado na-
cional, provincial o municipal, mu-
chas veces excede, los 30 dias y lle-
ga hasta los 180 dias.
En este sentido para ver como an-
daba el mercado, respecto al pa-
go del oxigeno medicinal, Airgas
Noticias pregunto a distintos dis-
tribuidores y productores, ubica-
dos a lo largo y ancho del pais, pa-
ra saber en qué tiempo abona-
ban las distintas administraciones
publicas.
En la provincia de Buenos Aires,
una de las de mayor demanda, en
estos momentos el promedio esta
en los seis meses en el pago de
facturas. Una situacién angustian-
te si entendemos que la inflacion
hoy ya esta pronosticada en un
60% anual.
En otras ocasiones y en otras cir-
cunstancias, la administracion bo-
naerense supo tener deudas ma-
yores al ano. Lo cual el actual
tiempo de pago no es dptimo, pe-
ro si bajo el tiempo promedio de
abono. Sin dudas, que ésta situa-
cion minimiza la oferta de prove-
edores.
También se consultd en la Region
Centro, por ejemplo en provincias
como Cérdoba o Santa Fe. En
esos casos los pagos varian entre
los tres y cuatro meses, desde la
recepcion de la factura, coincidie-
ron algunos distribuidores. Un fa-
bricante comentd que algunos

18 municipios a veces los pagos salen

un poco mas rapidos, en unos se-
senta dias. Tal vez, por menores
mecanismos burocraticos. Esta si-
tuacion es la excepcion, pero no
la regla.

En el caso de la Regién del NOA,
que redne a provincias como Sal-
ta, Jujuy o Tucuman, los pagos co-
mo minimo tienen un retraso de

tres meses y en algunos casos
pueden hasta duplicar la salida
del cheque.

En la Patagonia, desde Neuquén
hasta Tierra del Fuego, los pagos
también pueden tener una demo-
ra similar a la region del NOA, con
plazos que se extienden hasta los
6 meses.

El retraso, una constante.

L
Es el software especializado
en la industria y distribucién
de Gases del Aire
para la integracion de todos
Sus procesos, seguimiento
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EMPRESAS

Podria poner en marcha un segundo horno para las ferroaleaciones.

Sidertec analiza ampliar

idertec, la productora
S nacional de carburo,
consolida la produccion,

la exportacién y las nuevas in-
versiones que se realizara en lo
que resta del 2022.

Al respecto, el ingeniero Fer-
nando Campos, director de la
empresa, que
pertenece a
la empresa
brasilena del
mismo nom-
bre, dio deta-
lles de la pro-
duccién y las
perspectivas.
Consultado
por AIRGAS
Noticias so-
bre cémo va
la puesta en
marcha del
segundo hor-
no, que teni-
an programa-
do para este
ano, el inge-
niero Cam-
pos preciso
que “no co-
menzamos
todavia. No
estamos se-
guros que valga la pena el es-
fuerzo. Ya suficiente tenemos
con el horno de carburo. De
todas formas, el segundo hor-
no iria a ferroaleaciones. Lo
definimos en estos dias”.

En este sentido, se puede decir
que el mercado interno se
abastece correctamente. Al
respecto, Campos agregé que
“si claro que estamos abaste-

la produccion

El abastecimiento de carburo al mercado

local esta normalizado.

Sidertec apuesta a la produccion de carburo de calcio y se encamina a
nuevas aleaciones tanto para el mercado local, como para la exporta-
cion.

ciendo en forma. La demanda
total es de 300 Toneladas /
mes, y nuestra produccion es
de 1.600 toneladas. Ademas,
podemos fabricar hasta 2.000
toneladas, si conviene y hay
pedidos”.

Respecto a la exportacion, el
ejecutivo precisé que la expor-
tacion a Brasil continda, “en
estos momentos bajamos un
poco. Pero retomamos en Ju-
nio”.

Cabe recordar que Sidertec ad-

quirio la planta fabril de la ex
Electrometalurgica Andina
(EMA) a fines de septiembre
de 2021, luego de haber esta-
do mas de dos afnos sin produ-
cir ese mineral tan demandado
en el mercado interno.

En ese momento puso a traba-
jar un primer
horno, em-
pleando a ca-
si un cente-
nar de perso-
nas, entre
produccion y
administra-
cién.

De poner en
marcha el se-
gundo horno
a fines del
2022, la can-
tidad de em-
pleados llega-
rd a 135, en
el estableci-
miento ubica-
do en Chim-
bas, provincia
de San Juan.
Es preciso de-
cir que Sider-
tec que es
una empresa
especializada en la venta de in-
sumos para la siderurgia, en
Brasil, y el carburo de calcio sir-
ve como insumo para la limpie-
za de los aceros.

Incluso, entre los principales
objetivos, es que el 70% de la
produccién esté destinado a la
exportacion, y el 30% restante
se comercialice en el mercado
local.
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En algunos paises actiia bajo lo marca de Indura.

El 41,5% de los ingresos de Air

Products provienen de Ameérica

Crece en ventas, debido a mayores
precios y volumenes despachados.

| 41,5% de los ingresos to-
tales de Air Products pro-

vienen del continente
americano, asi quedd demostra-
do en el ultimo balance que se
presento por el segundo trimestre
del ano fiscal 2022, ante los ope-
radores del mercado.
En éste trimestre, Air Products
facturé u$s2.900 millones de dé-
lares, de los cuales las ventas en
América representaron 1.200 mi-
llones de dolares. Esa cifra incluye
un incremento del 12 %, respecto
al ano anterior, debido al aumen-
to del 6 % en los volumenes.
El impulso de las mayores ventas
se dio, principalmente, por la re-
cuperacion de hidrégeno y la me-
jora de la demanda comercial.
También, se debié a un aumento
del 5 % en los precios y el volu-

men despachado, lo cual compen-
s6 el aumento de la energia y
mantenimiento, explico la empre-
sa.

“A pesar del entorno econémico
mundial y los importantes desafi-
os energéticos, medioambientales
y geopoliticos a los que se enfren-
ta nuestro mundo, el equipo de
Air Products sigue cumpliendo
con nuestros compromisos y con
nuestro propodsito superior como
empresa”, precis6 en el informe
Seifi Ghasemi, presidente y direc-
tor ejecutivo de Air Products,
mientras reflexionaba sobre los
resultados del segundo trimestre
(Q2) del ano fiscal 2022 de la
compania.

Ghasemi continud: "Nuestra gen-
te estad impulsando el progreso en
nuestros megaproyectos existen-

.' Soldadura
Autdgena

tes al mismo tiempo que desarro-
llay gana otros nuevos, incluida la
nueva inversion de $ 2 mil millo-
nes para el proyecto de expan-
sion de combustible de aviacion
sostenible en las instalaciones de
World Energy en California".

“Al mismo tiempo, el equipo se

SOPLETES - VALVULAS - REDUCTORES

CORTADORES - ACCESORIOS - MINIEQUIPOS

Brasil 691, Loma Hermosa (1657), Partido 3 de Febrero, Pcia. de Buenos Aires

Tel./Fax: 5411 4769-0916 / 4848-4614 - ventas@tssopletes.com.ar - www.tssopletes.com.ar

Air Products, se fortalece en el mercado americano.

s -

enfoca en la fortaleza de nuestro
negocio base, firmando nuevos
contratos y poniendo en funcio-
namiento las instalaciones en
mercados clave. Esto incluye la
electronica, donde anunciamos
1.300 millones de ddlares en pre-
mios in situ que demuestran nues-
tra continua posicion de liderazgo
al servicio de la creciente industria
de los semiconductores”.

Las ventas en Asia fueron de 751
millones de dolares, y tuvieron un
aumento de un 8 % con respecto
al ano anterior, gracias a un au-
mento del 6 % en los volumenes,
especialmente en el volumen in si-
tu de las nuevas plantas de gas in-
dustrial. Mientras que las ventas
en Europa alcanzaron los 739 mi-
llones de délares, aumentando un
32 % con respecto al ano anterior.
Los mayores ingresos fueron por
precio y volumen, aunque resalta-
ron que el costo de la energia cre-
Ci6 en un 24 %, un promedio mas
alto que en los otros continentes.
Los ingresos de las filiales de
Oriente Medio e India sumaron
71 millones de dolares, habiéndo-
se aumentado en 55 millones de
ddlares con respecto al ano ante-
rior, principalmente por el trabajo
conjunto con la empresa Jazan.
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Es Facundo Aranguren, con diez afios en el Grupo.

Ailr Liquide COI NUEeVo
director general

Houston, Estados Unidos.

La llegada de Facundo Aranguren
viene a reemplazar a Gonzalo Ra-
mon, quién ocupo el cargo duran-
te once anos. Por su parte, Ra-
moén continuara desempenando-
se en tareas en el Grupo en el
area Healthcare America.
Facundo Aranguren es de profe-
sion Contador, egresado de la
Universidad de Buenos Aires
(UBA), y tiene una Maestria en Fi-
nanzas en la Universidad de San
Andrés.

La llegada de Aranguren se da en
un contexto donde el Grupo debe
competir con la fusionada Linde
Praxair, siendo ambas empresas
las mayores proveedoras del mer-
cado argentino.

Aranguren se formé en

la empresa.
ir Liquide Argentina tiene

nuevo director general:
Facundo Aranguren. Con

una década de trayectoria en el
Grupo, se formoé ocupando “nu-
merosos roles ejecutivos”, siendo
su Ultima posicion “como vicepre-
sidente de Control de Operacio-
nes del Hub América, con base en

I
Es en Rio Grande do Sul, Brasil.

White Martins en
busca del
hidrogeno verde
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Atessrearies

y facilitamos informacién
técnica sobre productos
y aplicaciones.

La gobernacion de Rio Gran-
de do Sul, de Brasil, firmé un
memorando de estudio y en-
tendimiento con White Mar-
tins, la empresa controlada
por Linde, para identificar la
instalacion de una planta de
hidrogeno verde en este po-
tente estado industrial brasi-
lero.

El memorando identifica al
puerto de Rio Grande como
el sector mas probable para
la ubicacion del proyecto. Es
el mayor distrito industrial de
RS, con 2.580 hectareas, con
areas disponibles, posicion es-
tratégica y privilegiada, que

Censelictnrnes

en un solo lugar la compra de

tus equipos y suministros.

presenta sinergia con las ca-
denas productivas.

Ademas, cuenta con ventajas
logisticas, como flujo de pro-
duccion y recepcion de mate-
rias,

Reconocida como una em-
presa soélida, innovadora y
con un alto estandar tecnolo-
gico, White Martins actda en
todas las regiones de Brasil
desde hace mas de cien afnos
y representa a Linde en Amé-
rica del Sur, la mayor empre-
sa de ingenieria y gases indus-
triales del mundo, presente
en mas de 100 paises

Gestisnames

el proceso logistico
desde Miami
a toda América Latina.
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Un panorama de lo que viene.

Distribuidores: con buenas
ventas en el 2022 y la apuesta
a la compra de cilindros

éC(')MO FUERON LAS EXPECTATIVAS DE

: : VENTAS EN EL 2021? VENTAS PARA EL 2022
La revista Airgas

Noticias realizoé una
encuesta sobre
ventas, inversion 'y
abastecimiento.

MALAS 10% MALAS 16%
M BUENAS 90% W BUENAS 74%
B MUY BUENAS 0% B MUY BUENAS 10%

Los distribuidores coincidieron, mayoritariamente, en sostener que las ventas fueron buenas tanto en el
2021, como lo que se espera para el 2022.

a revista Airgas Noticias

C A - CE.MR@ realizo una encuesta so-

bre ventas, inversion y

abastecimiento, a 56 distribui-

dores ubicados a lo largo y an-
cho del pais.

El principal resultado es que

una amplia mayoria ve “bue-

nas” y “muy buenas” ventas en

lo que resta del 2022, mientras

que la primera inversion a reali-

zar durante el ano sera la com-

pra de cilindros para los diferen-

® 02 (OXIgeI'IO) tes gases. Como explicamos en

@ N2 (I‘litl‘égel'lo) otras paginas, el anormal abas-

i a tecimiento de argén empieza a

L NZO (OXIdO nltrOSO) ser el principal problema del

@ Ar (argon) sector.

e CO2 Las ventas

H H H Las dos primeras preguntas versa-

e A"'e comp"mldo ron sobre las ventas en el ano

CO2 (anhidrido ca ico 2021 en el ano 2022. Al respecto,

crll,istria IT:!S. el 90% de los encuestados recor-

Centro de pruebas hldraullcas do que las ventas en el ‘21 fueron

con sello IRAM “buenas”, mientras que solo un

10% senald que fueron “malas”.
mo: Z HR i En funcién de esa perspectiva, se
S-R L los consultdé por como vendrian
las ventas en el corriente ano. Un

Ucrania 1564 - (1822) - V. Alsina - Lanus (O) - Buenos Aires - Republica Argentina 74% afirmé que serian “buenas” y
22 Tel./Fax: 4218-3690 (rot.) - info@mozartsrl.com.ar - www.mozartsrl.com.ar un 10% “muy buenas”. Mientras




que un 16% concluyd que serian
“malas”.

Lo que se puede decir entonces es
que de un 2020 donde se habia
frenado las ventas por completo,
a excepcion del oxigeno medicinal
qué fue lo Unico que se comercia-
liz6 mayoritariamente, el 2021 co-
menzd a darse “vuelta la perspec-
tiva”. La tendencia del ano pasa-
do y lo que viene para el 2022,

confirma que presenta muy bue- SRRy Ml OXIGENO MEDICINAL Y HOME CARE

nos panoramas en lo que tiene CONCENTRADORES, RESPIRADORES, BPAP GPAP TUBOS DE OXIGEND

que ver, principalmente, en el ru- f E
OXIGENO INDUSTRIAL

bro industrial. ; _
; AGON, CO2, NITROGENO, MEZCLAS ESPECIALES
Esas perSpeCthaS de buenas ven- ARGON, CO2, NITROGENO, MEZCLAS ESPECIALES

tas demuestran que la recupera- ’ -

cion de la actividad industrial se = & - p = ~k Asuncion 1599 - Martinez - Pcia. de Buenos Aires

sostenie trimestre a trimestre, se- MRS T (84113010

gun los datos del Indec o consul- e Tt e

toras privadas. También se confir-

ma que algunos rubros, mas que

otros, consolidan “un crecimiento

genuino y no un mero rebote eco-

noémico”, como senal6 el econo-

mista Orlando Ferreres.

La alta demanda de gases, tam-

bién, se entiende en funcion de
(Continua en pagina 24)

_ _Alquiler de respiradores
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INVERSION

EN VOLUMEN, ;CUANTO SE VENDE
RESPECTO A LOS MOMENTOS DE

PRE PANDEMIA? (Aﬁ{) 2019)

MAS
W MENOS
WIGUAL

50%
38%
12%

;A DONDE SE DESTINARAN
LAS INVERSIONES QUE PIENSAN

REALIZAR EN 2022?

MAS 42%
B MENOS 34%
NIGUAL 8%
NINGUNA 16%

¢HAY INCONVENIENTES EN
EL ABASTECIMIENTO DE

PRODUCTOS?

ENO

si 38%*
62%

*(Principalmente falta
de argén)

que la capacidad de produccion
instalada ya esta por niveles de
pre pandemia.

En este sentido, se consulto si en
volumen de producto hoy los dis-
tribuidores comercializan mas,
menos o igual que en 2019, ano
previo a la pandemia.

El 50% de los encuestados senald
que comercializa mas producto
qué en el 2019, un ano donde la
recesion fue muy fuerte. Un 38%
senald que vende menos volu-
men de gases, mientras que un
12% preciso que vendia lo mismo
que en 2019. Lo que se podria de-
cir, aunque no estuvo en pregun-
ta alguna, es que hoy creci6 am-
pliamente la facturacién, por el in-
cremento de precios. Incluso, en
algunos casos, los margenes de
precio subieron por encima de la
media historica.

Se tendra que observar cédmo se-
ra el comportamiento el ano que

24 \jiene, para confirmar o no que la

comercializacion de producto,
medido en volumen, continla
creciendo y asi se consolida una
demanda firme y constante.

Abastecimiento

Otra de las preguntas realizadas a
los distribuidores fue que precisa-
ran si tenian o no inconvenientes
de abastecimiento de producto, y
el 62% respondid que no tiene
problema alguno.

Mientras que un 38% dijo que tie-
ne dificultades de abastecimiento,
especialmente por la escasa entre-
ga de argdén. También se mencio-
no, en una bajisima proporcion,
algun inconveniente con el co2.
Respecto, a la escasez de argon es
un tema que se desarrolla en otra
nota de esta edicion.

En cuanto a la inversion que pien-
san realizar en el 2022, el 42% de
los distribuidores se incliné por la
compra de cilindros. Lo cual expli-
ca que si hay crecimiento en la de-
manda, el que tiene envases to-
ma parte de ese incremento y cre-
ce en participacion.

En segundo lugar se ubicé con el
34% la adquisicion de vehiculos, y
mayoritariamente se fundamento
para la renovacion de flota. Pun-
tuales fueron los casos por la am-
pliacion de la misma.

Sobre la caracteristica que tienen
los distribuidores encuestados, el
72% se declaré como un distribui-
dor independiente que tiene dos,
tres 0 mas proveedores de gases.

Familiares y con
décadas de trabajo

En 2015 revista Airgas Noti-
cias realizé una encuesta mas
amplia para el 32 Congreso de
los Gases del Aire, que organi-
z6 en su momento, y en ese
trabajo se indicd que la anti-
gliedad promedio de los dis-
tribucion era de 30 anos y
mas.

Que el perfil, principalmente,
es una empresa familiar, cuyo
origen es de conocer de cerca
el negocio. Que los fundado-
res fueron ex empleados de
grandes empresas producto-

ras o choferes de distribuido-
res.

O los actuales propietarios
contindan por herencia fami-
liar.

Al ijual que en esta nueva en-
cuesta, las empresas distribui-
das consultadas estan ubica-
das en las provincias de Misio-
nes, Entre Rios, Cordoba,
Mendoza, San Juan, Salta,
Santa Cruz, Santa Fe, La Pam-
pa, Tucuman, Buenos Aires y
Ciudad Autonoma de Buenos
Alires.



Uso de la capacidad instalada sigue alto.

La producecion industrial

yme crece, segan CAME

a produccion de la indus-
tria manufacturera pyme

subié 3,4 por ciento
anual en abril, a precios cons-
tantes, pero tuvo una retrac-
cion de 0,5 por ciento con res-
pecto a marzo, segun estima-
ciones de la Confederacion Ar-
gentina de la Mediana Empresa
(CAME).
La entidad senalé en un infor-
me que la actividad refleja una
desaceleracion en relacion al
mes previo, cuando el creci-
miento anual alcanzo6 el 8,5 por
ciento y de manera mensual la
suba habia llegado al 2,1 por
ciento.
De acuerdo con el indice de
Produccién Industrial Pyme
(IPIP), el uso de la capacidad
instalada de las empresas, en el
cuarto mes del ano, se ubicé en
70,4 por ciento, 1,2 puntos por-
centuales por debajo de marzo,
con los niveles mas elevados en
el rubro Textil e Indumentaria
(75,8%) y los mas bajo en el
segmento Alimentos y Bebidas
(68%).
"Los pedidos de produccion se
mantuvieron firmes durante el
mes, pero las empresas tuvieron
mayores dificultades que lo ha-

Indumentaria y textil: la pro-
duccion subid 4,3% anual en
abril y bajé 9,3% en la com-
paraciéon mensual. Los pedi-
dos de produccién de ropa
de invierno se mantuvieron
firmes a lo largo del mes y el
sector trabajo con el 75,8%
de sus instalaciones, que son
niveles relativamente eleva-
dos.

Productos quimicos y plasti-
cos: la produccion cayé 2,5%

B

La recuperacion del mercado interno y la vuelta a la normalidad después de la pandemia empujan hacia
arriba los indices de produccién industrial en las pymes.

bitual para producir por las de-
moras en las entregas de mate-
ria prima", sehalaron desde la
entidad gremial empresaria.

Asimismo, destacaron que "en
abril, la industria no tuvo pro-
blemas de demanda porque el
mercado se mostré muy dinami-
co, pero si problemas de pro-
duccion por el encarecimiento y

desabastecimiento de insumos".
El informe indica que el 62 por
ciento de las pymes consultadas
evalué la situacion actual de su
empresa como buena o muy
buena, 1,4 puntos porcentuales
por encima de marzo.

A su vez, el 61,0% de las empre-
sas de la muestra trabajaron
con utilidades positivas (vs

Sector por sector

anual en abril y 14,4% men-
sual. El uso de la capacidad
instalada fue de 70,5%, 2,9
puntos porcentuales por de-
bajo de marzo.

Papel, cartén, edicién e im-
presion: la produccion bajé
0,9% anual en abril y 0,9%
mensual. Pero el uso de la
capacidad instalada subio
0,8 puntos porcentuales, a
70,5%.

Alimentos y bebidas: la pro-

duccion bajo 0,2% anual en
abril y 5,5% mensual. Se tra-
bajé con 68% de la capaci-
dad instalada, 5,1 puntos
menos que en marzo.
Metalicos, maquinarias, equi-
pos y material de transporte:
la produccién subié 11,6%
anual en abril y 12,1% men-
sual. El sector esta muy acti-
vo impulsado por las mayo-
res inversiones que vienen
realizando la industria y el

61,5% en marzo).

En cuanto a las expectativas pa-
ra los proximos 2 meses, el estu-
dio arroja que el 10% de las in-
dustrias espera que su produc-
cion aumente, el 5% que dismi-
nuya y el 85% que se mantenga
sin cambios.

agro. En abril se trabajo con
69,8% de la capacidad insta-
lada, 0,9 puntos porcentua-
les arriba de marzo.
Maderas y Muebles: la pro-
duccidn bajo 7,1% anual en
abril y subié 6,9% mensual.
Las empresas trabajaron con
el 72,9% de sus instalacio-
nes, 1 punto porcentual por
encima de marzo.
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ULTIMA

Esta tecnologia les dio un

PAGINA

diferencial espectial.

Un emprendimiento
alimenticio con bhase

Deborah Haiek y su
hija Sofia utilizan la
criogenia para
realizar viandas
ultras congeladas.

ace poco mas de dos
anos, Deborah Haiek,
de 54 anos, y su hija,

Sofia Schwartzman, de 26, se
dedican a crear “comidas su-
percongeladas” y gestionar
su envio a domicilio.

A diario, madre e hija se divi-
den la dificil tarea de coordi-
nar la atencién de los clientes
y de monitorear de cerca la
cadena de valor de Simple
Food, desde la cocina a los
freezers industriales.

Segun definen sus duenas, el
diferencial del emprendimien-
to es el uso de la tecnologia
criogénica. ;Qué es esto? Un
enfriamiento ultra rapido que
tiene la ventaja de formar
muchos nucleos de cristales y
cristales mas pequenos alre-
dedor del alimento que impi-
de que se rompan sus células,
como sucede en el congelado
convencional. “Es un proceso
mediante el cual no se pier-
den liquidos, sabores, aromas
ni nutrientes, y no se le agre-
ga ningun tipo de aditivo ni
conservante a las recetas ori-

Visita nuestra web

en la criogenia

y ,l'ﬂ L

: G —= =
La crlogenla sirvio para darle estrategia a un modelo de negoao que se basa en productos congelados codina-

dos, y listos para calentar e ingerirlos.

ginales. El compromiso con lo
saludable es muy importante
para nosotras. Durante la
criogenia, los platos ya pre-
parados y fraccionados se in-
troducen en un gabinete es-
pecial cuya temperatura se
lleva a 40 grados bajo cero, y
logramos que un plato se
congele en apenas 30 minu-
tos”, explica Sofia.

Deborah es ingeniera indus-
trial, pero hace anos se dedi-
c6 a criar a sus tres hijas.
Siempre habia querido tener
un emprendimiento propio
relacionado con la comida,
pero mi vida familiar me lo
impedia. “La nutricion es una
de mis pasiones. Esta técnica
es muy utilizada en Europa y
Estados Unidos y aca la em-
plean sélo empresas grandes

para los productos congela-
dos que venden en los super-
mercados. Cuando la conoci,
lo primero que pensé es que
este sistema me permitiria te-
ner una empresa como yo
queria, sin necesidad de tra-
bajar las noches y los fines de
semana, que era mi preocu-
pacion”.

Ademas, Sofia, licenciada en
Administracién, agrega que
detectaron un nicho en el
mercado: “En los ultimos
tiempos es notable como se
va sumando gente que no
puede o no quiere cocinar y
terminan pidiendo delivery. Y
los que hacen dieta compran
viandas. Como la gente que
hace dieta come muy poco
durante el dia, la comida de-
be ser muy sabrosa. Por eso,

la criogenia es fundamental
para las viandas light. Las
mujeres que consumen vian-
das light lo saben: estan har-
tas de comer desabrido dia
tras dia”.

Deborah explica que los con-
sumidores notan rapidamen-
te la diferencia con otras
viandas conservadas de otras
formas: “las zanahorias des-
pués de descongeladas tienen
un color naranja vivido, las
chauchas son verdes y sobre
todo, las carnes rojas y blan-
cas tienen una excelente res-
puesta a este proceso. Son ri-
cas y no se endurecen”.
Empezaron timidamente y
hoy toman pedidos en Capi-
tal Federal y la Zona Norte
del Gran Buenos Aires, inclu-
so Nordelta y Pilar.

www.airgasnoticias.com
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Una Solucion en Gases del Aire

. Plantas PSA
. Compresores de Aire
. Bombas de Aspiracion

. Instalaciones llave en Mano de Gases Especiales (CONCOA)
. Instalaciones llave en Mano de Gases Medicinales

Av. Ex Combatientes de Malvinas
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Salta Capital, Salta, Argentina
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