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n esta edición hacemos
una recorrida a fondo
por los temas principa-

les de la industria de los gases
del aire. 
Y qué se observa? Inversiones por un lado,
como la nueva planta de oxígeno en la
provincia de Neuquén en mano de Cascia
Gases; también, damos detalles de los in-
convenientes, como es el suministro ade-
cuado de oxígeno y argón. 
La preocupación llegó a tal punto que has-
ta el Ministerio de Salud de la Nación armó
la "Mesa del Oxígeno", entre funcionarios
del área y empresas productoras.
Tampoco podemos dejar de explicar y des-
tacar que las exportaciones de CO2 alcan-
zaron un volumen mayor que el conjunto
de las importaciones de los gases del aire

en el 2022.
Como se observa, el negocio de los gases
del aire es un calco de lo que es la econo-
mía en general, que presenta nubarrones
en materia financiera e inflacionaria. Sin
embargo, se consolidan algunos sectores
industriales tanto en el mercado interno
como en la exportación. Un dato donde
los gases del aire tienen su rol preponde-
rante.
Y en ese conjunto de datos y contextos,
los gases del aire siguen respondiendo en
tiempo y forma y con la mejor voluntad de
seguir apostando a las ventas y la produc-
ción.

Un año para encarar con ingenio

E

EDITORIAL
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SALUD

l ingenio y la crisis de
abastecimiento de helio
abrió una ventana al reci-

clado y ahorro.
Ante la falta de helio, Philips o
Siemens Healthinners modificó
la fabricación de equipos de re-
sonancia magnética. Estas em-
presas multinacionales sanitarias
pusieron a sus ingenieros a pen-
sar en una solución, y la encon-
traron. 
Reutilizan el helio inicial sin la ne-
cesidad de utilizar tantos litros
de helio para enfriar sus imanes.
Un equipo de resonancia mag-
nética utiliza 2.000 litros de helio
líquido, y si se los renueva unos
10.000 durante su vida útil.
Con este nuevo sistema tecnolo-
gía sólo hay que llenarlo en una
ocasión durante toda la vida útil
del aparato.
Para tener idea de cantidades de
equipos de resonancia magnéti-
ca, según datos de la industria,
por ejemplo, sólo en España hay
más de 800 máquinas, pero en
EEUU esa cifra trepa las 12.000.
En Argentina, al igual que en Es-
paña, son escasos los equipos

Philips o Siemens Healthinners a la vanguardia de los equipos de resonancia magnética.

La falta de helio modificó 
la fabricación de equipos 

Reutilizan el helio
que se les pone al
momento de la
fabricación.

E

con la nueva tecnología.
El problema de abastecimiento
de helio comenzó en 2018 y se
agudizo tras la pandemia y la
guerra entre Rusia y Ucrania. No
solo los altos costos del produc-

La escasez agudizó el ingenio.

to, sino también  la renovación
de nuevas fuentes de provisión
pone en jaque la situación.
A nivel mundial, nadie se lo to-
mó demasiado en serio. Sí, algu-
nas cadenas de tiendas de pro-

ductos de fiesta se vieron obliga-
das a cerrar, pero los problemas
empezaron a acumularse sin que
nadie hiciera nadie para solucio-
narlo. Y luego, claro, llegó la
pandemia.
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Jornada nacional que se llevó a cabo en CCK.

SALUD

El Encuentro
„Un país, una
respuesta‰, que
tuvo como
propósito dar un
repaso de las
políticas públicas y
las estrategias
desarrolladas por
el Gobierno
Nacional, y los
diferentes
subsistemas.

Cascia explicó su aporte
durante la pandemia

del Covid 19

8

La Dra. Albornoz dio detalles del trabajo de producción y distribución que realizó Cascia Gases en el norte del país
e, incluso , el aporte que brindó al sur de Bolivia.

n el marco del Encuen-
tro „Un país, una res-
puesta‰, que tuvo co-

mo propósito dar un repaso
de las políticas públicas y las
estrategias desarrolladas por
el Gobierno Nacional para dar
respuesta a la pandemia por
COVID-19 en todo el país, la
firma Cascia Gases participó
contando su experiencia en el
norte argentino, a través de
su gerenta medicinal, Dra.
Graciela Albornoz. 
En el Encuentro, sobre cómo
se manejó „la mayor crisis sa-
nitaria de los últimos 100
años‰, la primera mesa  fue
„Respuesta del sistema de sa-
lud argentino‰, la cual estuvo
moderada por la ministra de
Salud Carla Vizzotti. Durante
esa exposición, la ejecutiva de
Cascia Gases, explicó ante un
auditorio, que colmó uno de

E
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los salones del Centro Cultural
Kirchner (CCK), cómo se pro-
dujo y se distribuyó el oxígeno
medicinal que salió de la plan-
ta que tiene la firma en la ciu-
dad de Lules, Tucumán.
Con proyecciones de videos y
datos, la Dra. Albornoz expli-
có toda la inversión y el es-
fuerzo que puso la firma Cas-
cia Gases, tanto para abaste-
cer a los hospitales y clínicas
tucumanas como así también
en las provincias lindantes de
Jujuy, Salta y otras como Cha-
co y Formosa.
Tampoco escapa decir que,
con la autorización de las au-
toridades sanitarias, Cascia
Gases exportó oxígeno medi-
cinal al sur de Bolivia, tras la
crisis que sufrió el país vecino.
"Nosotros somos la única
planta productora en todo
NOA. Y hoy es una oportuni-
dad también de todo lo que
hemos vivido nos deje ense-
ñanzas y nos deje nuevos pro-
yectos. Nos deje nuevos des-
afíos‰, precisó la ejecutiva de
la firma familiar tucumana.
A su vez, precisó que „se do-
taron a los hospitales del inte-
rior de la provincia con nue-
vos equipos, que desconges-
tionó el uso de tubos que
eran insuficientes. Además, se
multiplicaron las terapias con
la creación de hospitales de
campaña, en tiempo record‰.
También, precisó que „en 24
horas se llenaron más de
5.000 tubos. Teníamos un
stock importante de tubos de
oxígeno, como así también
tanques a disponibilidad, lo
cual facilitó mucho un trabajo
de coordinación, súper articu-
lado, con el Ministerio de Sa-
lud de la provincia de Tucu-
mán."
La experiencia que contó Al-
bornoz, fue en la mesa que
compartió con directivos de
las siguientes empresas: respi-
radores TECME, del Grupo
ANDREANI, del Laboratorio
RICHMOND y del laboratorio
mAbxience Argentina.
El Encuentro „tiene el objeti-
vo de recuperar la experiencia
de la respuesta articulada en-
tre todos los subsectores del
sistema sanitario, contó con la
participación de ministras y
ministros de salud de diferen-

tes jurisdicciones, y represen-
tantes de la seguridad social y
de clínicas, sanatorios y hospi-
tales privados de todo el pa-
ís‰, señaló la ministra Vizzotti.

La ministra de Salud, Carla Vizzotti
junto a la Dra Albornoz de Cascia Ga-
ses.



SALUD

n los últimos meses se agu-
dizó el normal abasteci-
miento de oxígeno medici-

nal e industrial, debido a proble-
mas diversos. El problema mayor
está en el sistema productivo de
Linde, la principal empresa del pa-
ís.
Ante la alarma, el tema escaló
hasta el ministerio de Salud de la
Nación, quien convocó a ocho
empresas productoras y distribui-
doras: por las multinacionales, se
encontraban: Linde, Air Liquide e
Indura, y por las nacionales: Cas-
cia Gases, Avedis, GS Group y las
distribuidoras Oxy Net y Distribui-
dora Junín (DSJ).
Lo que se pudo saber de la reu-
nión, para encontrar una solución
a un posible desabastecimiento
de oxígeno medicinal, fueron los
siguientes puntos:

Establecer un canal de diálogo
continuo y donde se canalice la
problemática entre autoridades y
operadores.

Compromiso de las autoridades
a agilizar los trámites y desembol-
sos de dólares para la importación
de repuestos para las plantas.

Podría haber autorización para
importar oxígeno con el fin de re-
cuperar stock de productos. 

Monitorear el sistema de pro-
ducción y distribución para evitar
faltante alguno.

Se quiere actuar antes de que llegue el invierno y las enfermedades respiratorias.

Falta de oxígeno, un problema
del sector y las autoridades

El ministerio de
Salud de la Nación
convocó a una Mesa
„del oxígeno‰ para
encontrar solución
al faltante. Más
dólares para 
importar repuestos,
lo más urgente.

E

La falta de oxígeno se agudizó y
la antesala de esa situación fue la
caída de oferta de argón desde
hace más de un año.
En estos momentos, la empresa
con mayor cantidad de proble-
mas en la producción es Linde, la
cual ya avisó a sus distribuidores
que se encuentra en una „situa-
ción de fuerza mayor‰ y que, por
tanto, tendrán un abastecimiento
limitado hasta solucionar sus pro-
blemas productivos.
El año pasado, otras empresas
productoras también estuvieron
con paradas de plantas, pero ya
solucionaron el problema y entre-
gan con normalidad los produc-
tos.
Por esto, en la reunión entre las
empresas y el Gobierno, Air Liqui-
de destacó que ellos no tenían in-
conveniente y habían solucionado
las paradas de mantenimiento.
Por eso quedó en foco Linde, co-
mo el origen y causa del proble-
ma, según coincidieron algunos
presentes.
Es claro que Linde, tras la fusión
con Praxair, ya opera cerca del
50% del mercado, y si esta empre-

sa está con inconvenientes, irre-
ductiblemente  afecta a una por-
ción muy grande de usuarios,
quienes se ven en situación de sa-
lir a buscar soluciones a las firmas.
Su vuelta a la normalidad es una
necesidad de todo el mercado y el
entramado productivo del país.   
Más allá de la reunión, habrá que
ver cuán rápido es la agilización
de los trámites, por parte del mi-
nisterio de Salud, para que las
plantas que ingresaron a paradas
técnicas y de mantenimiento, ob-
tengan los repuestos e insumos
importados (y que son difíciles de
traer por el momento) para po-
nerlas en marcha.
Y rogar que mermen los cortes
eléctricos y no aparezca otro apa-
gón como el del primero de mar-
zo. Entre ambas situaciones, se
provocó una caída de stock de
producto que se hace difícil recu-
perar.

Consumo
El oxígeno medicinal es un insumo
crítico y de primera necesidad en
los próximos meses, ante la llega-
da del invierno y las enfermeda-

des respiratorias. A su vez, se le
suma que crecieron las enferme-
dades respiratorias a consecuen-
cia del Covid 19, lo que generó un
aumento  sostenido de la deman-
da de oxígeno.
Durante la pandemia, se pudo es-
tablecer que el consumo en Ar-
gentina fue de 393 mil metros cú-
bicos (m3) diarios de oxigeno me-
dicinal. El mayor abastecimiento
es provisto por  cinco empresas
elaboradoras. Linde (+Praxair) y
Air Liquide, son las de mayor pro-
ducción. Luego viene el otro gru-
po liderado por Cascia Gases
(planta en Tucumán y próxima a
abrir en Neuquén), Indura, La Pla-
tense (San Juan), Oxitesa (Salta) y
Avedis (Buenos Aires).
Por eso, bien vale traer las pala-
bras de Robert Matiru, director
de Administración de Programa
en Unitaid, uno de los grupos glo-
bales de salud pública que traba-
jan para abordar la escasez de
oxígeno junto a la OMS, al soste-
ner que „el oxígeno no se ha prio-
rizado lo suficiente‰.
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Una situación que se agudizó en los últimos meses y que llamó la atención del Ministerio de salud para organizar
una "Mesa del oxígeno".  Las soluciones tienen que venir a la brevedad.
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EMPRESAS

l CEO global de Air Liqui-
de Francois Jackow, estu-
vo de gira por América

Latina. Durante el mes de febre-
ro se reunió con los equipos de
Argentina y Brasil.
Los gases medicinales cumplie-
ron un rol clave durante la pan-
demia de COVID-19. Sin embar-
go, no es el único tipo de pro-
ducto que está en el foco de la
francesa Air Liquide.
Con eso en mente, durante el
mes de febrero, Francois Jac-
kow, el CEO global de Grupo Air
Liquide, y Mike Graff, VP Ejecuti-
vo para América Latina visitaron
la Argentina.
Al llegar a la región, los directi-
vos estuvieron en contacto con
los equipos de Brasil y de la Ar-
gentina, a fin de interiorizarse
sobre las operaciones, y estrate-
gias respecto de toda la opera-
ción LATAM. En ese contexto, vi-
sitaron en Brasil el denominado
ROCC, o Centro de Control de
Operaciones Remotas, así como
las Clínicas VitalAire y conversa-
ron sobre los desafíos en el cam-
po de healthcare.
En Argentina, visitaron la sede
de gases envasados ubicada en
San Justo, al oeste del Gran Bue-
nos Aires, así como la unidad de
producción de  hidrógeno locali-
zada en Campana. Por último,
también hubo espacio para res-
ponder preguntas en vivo junto
a los equipos de empleados.
Facundo Aranguren está al fren-
te de la operación de Air Liquide
en la Argentina, y en Brasil el
que está al mando es Albert Co-
rrea.

E

El CEO global de
Air Liquide visitó
la Argentina
Hizo una visita a la
planta San Justo y
Campana, ambas en
Buenos Aires.

Francois Jackow estuvo acompañado por Mike Graff, VP Ejecutivo para América Latina.

Una visita para constatar la marcha de la empresa en un continente clave.
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ACTUALIDAD

2022: las exportaciones de CO2
superaron las importaciones de gases

e acuerdo a la informa-
ción que brinda el Institu-
to Nacional de Estadísticas

y Censos (INDEC), las importacio-
nes de los principales gases del ai-
re traídos desde el exterior, alcan-
zaron la suma de 7 millones de
dólares. Mientras que la exporta-
ción de CO2, lo que tiene volu-
men en el sector, alcanzó los 7,6
millones de dólares.
Por primera vez, las exportacio-
nes en el sector de los gases del
aire, son mayores a las importa-
ciones.

El desenvolvimiento
La mayor importación fue Helio lí-
quido alcanzó la importación por
un valor de u$s 5,4 millones de
dólares, siendo el gas de mayor
cantidad importada, pues en la
Argentina no se fabrican en gran

D
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El Mercosur el principal destino de las exportaciones. 

Las exportaciones
alcanzaron los u$s
7,4 millones de
dólares, mientras
que la importación
alcanzó los
7 millones.  

dólares. Los países miembros del
Mercosur son los que lideran las
compras.
En primer lugar se ubica Chile,
con importaciones por u$s 2,6 mi-
llón de dólares. En segundo lugar
está Uruguay con u$s 1,8 millo-
nes, y en tercero y cuarto lugar
Paraguay y Brasil, con compras
por 1,3 y 1,2 millón de dólares.
Como siempre decimos las expor-
taciones son lideradas por la fir-
ma Praxair Linde. Y en segundo
lugar se ubica la empresa argenti-
na Gascarbo.

vieron una importación Por un
total de 741,265, siendo el princi-
pal proveedor los Estados Unidos
con más de la mitad de los gases
provistos.
El mayor proveedor, con más del
90% del total importado, fue los
Estados Unidos.
Cuestión rara, también se impor-
tó oxigeno por un total de 590
mil dólares. Otra rareza. Mientras
que las exportaciones fueron por
108 mil dólares.
La exportación de CO2 continua
con buena marcha.
La exportación de dióxido de car-
bono (CO2) alcanzó en todo el
2022 la cifra de 7,4 millones de

parte.
La importación de Helio líquido
en el 2022 creció un 32%, respec-
to a la importación en el 2021,
que alcanzó en valores la totali-
dad de 3, 9 millones de dólares.
Este crecimiento se dio tanto en
dinero como en volumen, que
fue algo así como un poco más
de un 25%.
Mientras que las importaciones
de argón en el 2022 alcanzaron
apenas la suma de 347,000 sien-
do Bélgica el principal país prove-
edor Y en segundo lugar: China,
que aparece por primera vez co-
mo proveedor. Un dato raro.
Mientras que los gases nobles tu-

El comercio exterior de los gases del aire arrojó un superávit positivo para la Argentina.
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diferentes mercados interna-
cionales.
De esta manera, Air Products
Indura -compañía especializa-
da no sólo en la industria me-
talmecánica, sino también ofre-
ce excelentes soluciones y servi-
cios para diferentes mercados-
ratifica su posicionamiento
mundial con más y mejores
propuestas para sus clientes.

Sustentabilidad
El eje central de la actividad de
Air Products Indura pasa por la
sustentabilidad. A partir de es-
ta premisa, la empresa ahorra
82 millones de toneladas de
emisiones de dióxido de carbo-
no según el último informe de
estudio sustentable. Esto signi-
fica 2,5 veces las emisiones di-
rectas e indirectas de CO2 de la
compañía. Pero eso no es todo:
el gran objetivo para 2030 es
reducir las emisiones en un ter-
cio.
Dentro de su amplia gama de
propuestas, Air Products Indu-
ra se consolida en el mercado
con soluciones sustentables16

EMPRESAS

Mantiene su presencia en Garín (Provincia de Buenos Aires), Rosario, Mendoza, Tucumán y Córdoba.

Air Products Indura apuesta a
la sustentabilidad en la región

Marcus Silva, 
Gerente General de
Air Products para
Brasil y Argentina,
ratifica su 
posicionamiento y
apuesta en el
mercado nacional
e internacional.

a constancia y el paso
del tiempo determinan
la credibilidad y eficien-

cia de una empresa. Indura na-
ció hace 75 años en Chile y des-
de 1991 opera en Argentina.
Además, desde 2012 es parte
de Air Products, prestigiosa
multinacional con presencia en

La empresa dio un pantallazo de los diferentes productos que ofrecen a las diversas industrias. Ratifica la puesta por la producción y el servicio.

pensadas de acuerdo a la nece-
sidad de cada cliente. „Com-
partimos las preocupaciones
de la socie-
dad sobre
los impac-
tos de los
cambios en
el medio
ambiente.
Por eso,
apostamos
por la sus-
t en tab i l i -
dad como
uno de
n u e s t r o s
p i l a r e s ,
siempre en
el centro
de lo que hacemos como em-
presa de gases industriales‰,
comenta Marcus Silva, Gerente
General de Air Products para
Brasil y Argentina.

Ahorro de energía y mejor pro-
ducto
Más allá de su clásica actividad
relacionada a la metalmecáni-
ca, Air Products Indura, bajo

los lineamientos innovadores
de Air Products mundial, ofre-
ce servicios, tecnología y pro-

ductos pa-
ra atender
las necesi-
dades de
m u c h o s
mercados
como, por
e j e m p l o ,
el de ali-
mentos.
A través
del nitró-
geno líqui-
do, gas
p e r f e c t o
para el en-
friamiento

y congelamiento criogénico de
alimentos, agrega vida útil de
los productos con la calidad,
nutrientes y apariencia previa
al enfriamiento, además del
ahorro energético.
„Debido a la temperatura ex-
tremadamente baja (alrededor
de -196°C en estado líquido),
con el uso de nitrógeno el con-
gelamiento se realiza casi ins-

L



Mantiene su presencia en Garín (Provincia de Buenos Aires), Rosario, Mendoza, Tucumán y Córdoba.

tantáneamente, evitando la
deshidratación y pérdida de
nutrientes que provoca el con-
gelamiento convencional. Ade-
más, mantiene la textura y in-
tegridad de las células de los
alimentos, asegura  Gabriel Ro-
dríguez, Ingeniero de Aplica-
ciones y Desarrollo de Air Pro-
ducts Argentina.
„La congelación tradicional es
lenta, lo que significa que la
carne, por ejemplo, tarda una
media de 12 horas en alcanzar
los -20ÀC. Con equipos de con-
gelación rápida, de bajo costo,
la obtención de cristales de
agua más pequeños en el pro-
ducto mantiene las propieda-

des originales del alimento des-
pués de la descongelación.
Además, el enfriamiento y la
congelación criogénica asegu-
ran una menor pérdida de pe-
so del producto por deshidra-
tación‰, agrega Rodriguez.
Profesionalismo y dedicación
Servicios sustentables, mayores
oportunidades y beneficios pa-
ra que sus clientes incrementen
su rendimiento y logren los me-
jores resultados, menores emi-
siones, reducción del consumo
de energía y productos de ex-
trema calidad. Todos estos line-
amientos se encolumnan de-
trás de Air Products Indura.
No obstante, además de lo
mencionado, ningún resultado
positivo se logra sin un buen
equipo y es ahí donde la com-
pañía hace especial hincapié.
„Independientemente de nues-
tro foco en la preocupación
ambiental, el gran concepto
que ponemos en valor como
prioridad es la excelencia en la

seguridad de nuestros emplea-
dos y comunidades aledañas a
nuestras plantas. Por eso nos
destacamos por realizar proce-
sos de rigurosas estrategias de
capacitación, realizadas perió-
dicamente con todos nuestros
empleados y visitantes. La com-
pañía cree que todos los acci-
dentes se pueden prevenir, en-
tonces el único objetivo acep-
table es cero accidentes e inci-
dentes. Estamos comprometi-
dos a apoyar a nuestras comu-
nidades, comprometer a los

“El enfriamiento y la
congelación criogé-
nica aseguran una
menor pérdida de
peso del producto
por deshidratación”

proveedores y defender nues-
tra integridad‰, asegura Mar-
cus Silva,
Actualmente, en Argentina, Air
Products Indura está presente
en Garín (Provincia de Buenos
Aires), Rosario, Mendoza, Tu-
cumán y Córdoba. Cabe seña-
lar que el grupo Air Products,
activo desde 1940, cuenta con
más de 750 plantas y, en 2021,
representó US$ 10,3 mil millo-
nes en ventas en los 50 países
donde opera.



La necesi-
dad de pres-
cindir de los
co mb u s t i -
bles fósiles
hacen que
todas las al-
te rn at iva s
sean posi-
bles, como
en éste caso
es el amoní-
aco.

INVERSION
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Una solucx

PANORAMA

Entre más producción y menos dólares

a economía argentina y el
universo productivo tiene
una buena perspectiva,

pero se observa fuertes nubarro-
nes. Es decir, la producción crece,
todavía, a buen ritmo, pero la fal-
ta de dólares puede crear un fre-
no a este impulso.
Veamos, el escenario.

Producción
„La producción industrial argenti-
na registró un crecimiento inter-
anual de 6,3% en enero de 2023
y de 9,6% contra igual mes de
2019‰, informó la Secretaría de In-
dustria y Desarrollo Productivo, y,
además, resaltó que „fue el se-
gundo enero más alto, sólo supe-
rado por 2018‰. Y explicó que
„contra enero de 2022, los secto-
res que más crecieron fueron Ali-
mentos y Bebidas (+9,1%), Auto-
motriz (+24,8%), Industrias Meta-
lúrgicas (+8,9%) y Productos de
Metal (+15,2%)‰.
La proyección es que el 2023 la
Argentina crezca un 2% o más, se-
gún especificaron en el Presu-
puesto para este año. Sin embar-
go, ese pronóstico no podría dar-
se por lo siguiente: la falta de dó-
lares genuinos para importar y
mantener la rueda productiva es
una acechanza que está viva y co-
leando.
œLos motivos? Los 14 mil millones
de dólares menos que ingresarán
al Banco Central por exportacio-
nes, fruto de la sequía que asoló
al país durante el año pasado. Ni
los préstamos del Banco Mundial
o la Corporación Andina de Fo-
mento (CAF) para determinadas
obras estratégicas podrán com-
pensar esa merma.
Para entender la necesidad de dó-
lares que tiene la economía ar-

L

Un análisis sobre las perspectivas de venta y producción para el 2023.

Cómo incide el
verde billete en la
producción, el
consumo y las
expectativas de
ventas.

En esta situación, habrá que en-
tender como juegan la provisión
de los gases del aire. Habrá secto-
res con grandes demandas por-
que tienen eje en la exportación,
como ser la industria del petróleo
y el gas, automotriz (y su universo
de proveedores), la vitivinicultura,
la minería, entre otras. Por el otro
lado, algunos sectores enfocados
al mercado interno, como la me-
talurgia y bebida y alimentos.
La audacia, entonces, estará en
saber a qué sector enfocar para
mantener o aumentar las ventas.

mayor importación (por creci-
miento de la economía) y la ida
de pagos de servicios de deuda
externa, contraída en el periodo
2016 al 2019. En el 2023 se abo-
naron por servicios de deuda alre-
dedor de 17.300 millones de dóla-
res.
Por esto, algunos informes econó-
micos que produjo el Gobierno y
otros de consultoras privadas,
dan cuenta de una caída impor-
tante de actividad para fines de
año, y que roce la recesión, pro-
ducto de una falta de dólares que
puedan sostener el ritmo produc-
tivo.

gentina, se debe recordar que el
62,5% de las pymes nacionales re-
quieren uno o más componentes
importados para poner en el mer-
cado interno un producto a la
venta. En este contexto, se en-
tiende como muchos sectores re-
claman a viva voz la necesidad de
los dólares para importar y produ-
cir. Entonces, para mantener o
crecer el nivel de producción, la
economía argentina necesita dó-
lares.
La escasez de dólares y una admi-
nistración amarreta o a cuenta
gotas del Banco Central se debe
tanto a la menor exportación, la



INVERSION
EMPRESAS

19

Primero producirá oxígeno y nitrógeno, y en una segunda etapa argón líquido.

a empresa CASCIA GASES,
dedicada a la producción y
comercialización de Gases

Industriales y Medicinales; anun-
ció una inversión aproximada de
$ 1.200 millones de pesos en la
provincia de Neuquén para la ins-
talación de la primera planta crio-
génica de oxígeno y nitrógeno en
la Patagonia.
La expansión de Cascia Gases, de
ciento por ciento de capital nacio-
nal, estará asentada estratégica-
mente en un predio de tres hectá-
reas en el Parque Industrial de la
localidad de Centenario, el cual
fue cedido por el Municipio, a car-
go del intendente Javier Bertoldi.
„Esta nueva Planta cuenta con
tecnología criogénica de última
generación pionera en Sudaméri-
ca. Su capacidad instalada triplica-
rá la oferta actual de la empresa
permitiendo un abastecimiento
eficiente al sector industrial (em-
presas petroleras, de energía, me-
talmecánica entre otras) y al siste-
ma de salud público y privado.
Con ésta inversión no solo tiene
como objetivo abastecer la de-
manda local si no también expan-
dir su alcance a toda la región pa-
tagónica y exportar sus produc-
tos‰, informó la empresa en un
comunicado de prensa.
La ubicación „estratégica‰, como

En Neuquén, Cascia Gases puso
en marcha su proyecto federal

de este año. En una segunda eta-
pa se contempla un plan de inver-
sión destinado al montaje e insta-
lación de nuevas plantas produc-
toras de argón líquido‰, precisó la
empresa en un comunicado.
„La visión del Ing. Roberto Salinas
(fundador de la empresa), fue
desarrollar una empresa nacional
de gases del aire, que brinde solu-
ciones a la demanda de la indus-
tria y sector de la salud, no tan so-
lo en el Noroeste Argentino si no
también expandirse a todo el te-
rritorio nacional‰, explicó la em-
presa.
Con esta inversión Cascia Gases
consolida el proyecto de un Cascia
Federal, ofreciendo productos
100% argentino a la industria y
sistema de salud.

L

Anunció la construc-
ción de su planta que
demandará una in-
versión de $1.200 mi-
llones.

Con el terreno ya cedido, la firma Cascia Gases también tuvo la factibilidad de energía para poner en marcha,
en noviembre próximo, la planta de oxígeno y nitrógeno.

dice la empresa, se fundamenta
en que tanto el oxígeno medicinal
como así también otros gases en
la provincia de Neuquén, son pro-
veídos desde las distintas plantas
fabriles ubicadas en la provincia
de Buenos Aires, lo que impacta
directamente al precio y disponi-
bilidad inmediata de los mismos.
„Al tener producción local, con la
nueva planta se evita costos adi-
cionales y se garantizara una ofer-
ta constante, brindando seguri-
dad de producto‰, precisaron des-
de la firma de la familia Salinas.
El proyecto de inversión tiene co-
mo finalidad ser un activo provee-
dor de todo el ecosistema de pro-
ducción y salud pública de la re-
gión. Por un lado, en el área de
gases industriales, hay sectores

con demanda como es el conjun-
to de empresas que operan en la
Formación Vaca Muerta y que se
integran a obras como el Gaso-
ducto Néstor Kirchner, y cuyas in-
versiones se sostienen a partir del
Programa Gas.Ar o el Plan de Re-
aseguro y Potenciación de la Pro-
ducción Federal de Hidrocarburo,
que puso en marcha el actual Go-
bierno Nacional.
A su vez, en el plano de la salud,
se encuentra el Hospital Norpata-
gónico y un conjunto de estableci-
mientos de salud que requieren
de un proveedor cercano y confia-
ble.
„La nueva planta tiene programa-
do su inicio de obra en el mes de
abril 2023 y el Start up de la plan-
ta y puesta en régimen se octubre
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Un dolor de cabeza menos para los productores de acetileno.

Volvo presentó camión de celdas de
combustible de hidrógeno verde 20

Conversamos con Adolfo Vicentim, del Grupo EGSA.

fines de enero, el Grupo
EGSA, Locadora JUNTU,
Volkswagen Supergasbras

anunciaron el funcionamiento del
primer camión eléctrico (VW e-
Delivery) para transportar gas li-
cuado de petróleo (GLP) a granel.
Ahora „ya estamos fabricando el
mismo vehículo para CO2, Oxíge-
no (gases del aire), Amoníaco y
otros gases. El desafío es inmen-
so‰, precisó Adolfo Vicentim, ge-
rente general de la firma, durante
su visita en Buenos Aires y en diá-
logo con AirGas Noticias.
Y fundamentó la decisión en que
„éste camión irá más allá de todo

El Grupo EGSA ya armó uno 
Supergasbras (GLP a granel)
sobre un camión eléctrico
Volkswagen. El primero en su
tipo en América latina.

Se viene el primer camión eléctrico
para distribuir gases del aire

El Grupo EGSA de Brasil apostó a la innovación para brindar una solución ecológica a la distribución de gases del aire

A
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Conversamos con Adolfo Vicentim, del Grupo EGSA.

Se viene el primer camión eléctrico
para distribuir gases del aire

lo que implica vehículos eléctricos.
Se entregarán los gases del aire
de una manera silenciosa y ade-
más tendrá un menor costo de
mantenimiento (no tenemos
transmisión, embrague y otros
componentes de desgaste)‰.
La novedad, el primer camión de
éste tipo en América latina, se
desarrolló a partir de un camión
VW e-Delivery, que presenta un
PBT de 14 toneladas y es 100%
eléctrico, con una autonomía de
hasta 250 kilómetros. El camión
tanque, con capacidad de 9 me-
tros cúbicos, fue construido en la
planta de EGSA en Paulínia (São
Paulo), y cumple con los estánda-
res ASME y RTQ6C, necesarios pa-
ra el transporte por carretera.
Respecto a cuándo surgió la idea
y cuánto tiempo pasó entre el sur-
gimiento de la idea y su realiza-
ción, Vicentim precisó que „la
idea nació en 2018 durante un
evento en Alemania, donde pro-
baban camiones eléctricos. Des-
pués de eso, de regreso a Brasil,
había tres marcas de camiones
eléctricos: Volkswagen, JAC y
BYD, pero solo el camión VW lo-
gró cumplir con los dos requisitos
de GLP, para carga inflamable.
Además, nuestro equipo técnico
logró resolver los problemas en-
contrados en más de 24 meses de
proyecto‰.
Y en cuanto a la presencia en la
Argentina, Vicentim señaló que se
formó un buen equipo: Fourco-
mex, a cargo de Jorge Lavenchy, y
con la asistencia de Sergio Móna-
co. Este equipo tiene la tarea de
mostrar todos los equipos criogé-
nicos que produce EGSA en Brasil,
desde tanques hasta repuestos de
todo tipo para el llenado de cilin-
dros.
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CNDC continúa sin expedirse
sobre la fusión Linde Praxair

Se objetó que la fusión represente más del 55% del mercado. 

Un tardanza especial en un tema que en otros países ser resolvió en un tiempo menor y sin tanto tiempo de estudio.

Cabe recordar que la fusión
entre Linde y Praxair fue
anunciada en 2018, y en mar-
zo de 2019 en la Argentina co-
menzó a operar con una con-
ducción unificada. En otros
países, las empresas fueron
obligadas a desprenderse de
los activos, con el fin de apro-
bar la fusión. Así pasó en paí-
ses como Colombia, Brasil y los
Estados Unidos. Y fue así que,
por ejemplo, Messer Gases
volvió a estar en tierras ameri-
canas cuando ya las había de-
jado hacía varios años, a partir
de esta mega fusión que al-
canzó los 66.000 millones de
dólares.

un año y medio de que
la Comisión Nacional de
Defensa de la Compe-

tencia (CNDC) emitió la resolu-
ción objeción sobre la fusión
entre Linde y Praxair, y des-
pués de escuchar las explica-
ciones respecto a la „objeción‰
que planteó el organismo de
la competencia, todavía esta-

mos en veremos.
La CNDC informó a Air Gas
Noticias, a través del área de
prensa, que el tema continúa
en estudio, pero que está más
abocado a otros temas de ma-
yor urgencia. Lo cual no existe
precisión sobre la resolución
definitiva a la objeción.
Cabe recordar que objeción se
debió a que si acepta la fusión
en la Argentina, así como es-
tá, es convalidar que la empre-
sa tenga una posición domi-
nante del 55%.
De no aceptar definitivamente
la fusión implicaría, como su-
cedió en otros países, la desin-
versión o venta de activos
donde la posición de comer-
cialización de Linde y Praxair
supere el 50% del mercado.
Se debe recordar que la CNDC
objetó la fusión en la Argenti-
na, fundamentando que en 22
de 33 mercados investigados,
de producirse la fusión, se
quedarían con más del 55%
del mercado del oxígeno me-
dicinal, el nitrógeno y el dióxi-

do de carbono, tanto a granel
como en cilindros.
Si bien la fusión en los papeles
no se concretó, en el día a día,
ambas empresas están unifica-
das en la conducción operacio-
nal y comercial, pero mantie-
nen facturaciones separadas
porque todavía no está unifi-
cada la Clave Ðnica de Identi-
ficación Tributaria (CUIT).
Por otro lado, tampoco hay
que dejar de pensar que la
CNDC dejaría pasar de largo
una fusión en un sector estra-
tégico, que en 2005 multó a
las empresas productoras de
oxigeno medicinal porque co-
ordinaban y fijaban los precios
de venta en hospitales públi-
cos.

Desde la Comisión
Nacional de
Defensa de la
Competencia
(CNDC) señalaron
que están
abocados a temas
más urgentes.

A
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Un dolor de cabeza menos para los productores de acetileno.

idertec, la empresa que
compró la planta fabril
de la ex Electrometalúrgi-

ca Andina (EMA), entre fines de
marzo y principio de abril tiene
previsto pondrá en marcha su
horno de producción, con el ob-
jeto de abastecer el mercado in-
terno con carburo de calcio. Así
lo confirmó Oscar Cuadros, re-
presentante del grupo, en diálo-
go con AirGas Noticias
De esta forma la firma Sidertec,

Sidertec reanudó la producción
de carburo de calcio

mercado interno como Brasil,
pues Sidertec Brasil antes de ser
propietario de la firma era un
habitual comprador de la ex
Electrometalúrgica Andina
(EMA).
Sidertec cerró la operación de
compra en agosto del 2020, con
una inversión que ronda los 20
millones de dólares, que se irán
desembolsando durante 6 años.
El plan de negocios que dieron a
conocer tras la adquisición, fue
que del total de la producción, el
30% de la producción es para
abastecer el mercado interno y
el 70% restante exportarlo a pa-
íses como Cuba, Estados Unidos,
Egipto, Brasil, República Domini-
cana, Panamá, El Salvador e In-
glaterra. Y estimaron que las
ventas podrían ascender a los 14
millones de dólares al año.

S

De nuevo el
mercado interno
estará abastecido.

ubicada en Chimbas, provincia
de San Juan, estará nuevamente
en producción, luego de un apa-
gado que hubo durante febrero,
y que asustó muchísimo a todo
el sector de la producción de
acetileno, como así también en
las industrias químicas, del plásti-
co, de fertilizantes, medicinal y
alimentos.
A su vez, Cuadro precisó El pri-

mer horno que entró en produc-
ción en el 2021 tiene una capaci-
dad de producción de 2.200 to-
neladas de carburo de calcio por
mes, el cual no fue tarea sencilla
ponerlo en porque tuvieron que
hacer una gran reconstrucción
por el nivel de daño que tenía.
En la planta de Chimbas, Sider-
tec emplea a 92 personas y su
producción está dirigida tanto al

La vuelta de una producción muy esperada por la industria nacional de
acetileno.



egún informó la pro-
vincia de La Pampa, ya
ingresó en la etapa fi-

nal la obra de ampliación de la
planta de oxígeno medicinal
del Hospital Lucio Molas de
Santa Rosa, la que abastece a
Centros Asistenciales del resto
de la Provincia y lo hará para
el Nuevo Hospital „René Fava-
loro‰.
„La ampliación de la Planta de
Oxígeno significa la instalación
de nuevos equipamientos que
se suman a los adquiridos en
la pandemia para abastecer al
Nuevo Hospital", precisó el je-
fe de la Planta de Oxígeno del
Hospital de Santa Rosa, Hora-
cio Laborde.24
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italAire lanzó Mi Vita-
lAire, una aplicación
móvil gratuita, exclusi-

va y específica para sus más
de 450.000 pacientes en Expa-
ña, con la que podrán realizar
un seguimiento preciso y sen-
cillo de su Terapia Respirato-
ria Domiciliaria (TRD). El obje-
tivo de VitalAire "es facilitar a

VitalAire lanzó app para
pacientes de la terapia

respiratoria

los pacientes el seguimiento
de su terapia respiratoria al
mismo tiempo que les ofrece
una herramienta para que
puedan hacer las gestiones re-
lacionadas con la misma des-
de donde quieran y cuando
quieran". Cuándo estará dis-
ponible por suelo rioplatense?

La empresa de Air Liquide

V
ir Liquide Argentina,
empresa que suministra
gases industriales, me-

dicinales y especiales, firmó un
contrato a siete años para el
abastecimiento de energía re-
novable con PCR, desde su
parque eólico ubicado en el
sur de la provincia de Buenos
Aires.

Air Liquide producirá
con energía verde
en Argentina 

El acuerdo permitirá suminis-
trar casi 8 MW de energía re-
novable a Air Liquide a partir
del segundo semestre de
2023, lo que le permitirá sumi-
nistrar energía renovable a sus
plantas productivas.
Lo que no se pudo saber es
que planta recibirá ese tipo de
energía.

Iniciativa verde.

A

La Pampa
apura la obra
de planta PSA

S

La ex Enarsa visitó planta de hidrógeno

utoridades de Ener-
gía Argentina (IESA),
ex Enarsa, la empresa

estatal que se encuentra ba-
jo la presidencia de Agustín
Gerez, visitó Santa Cruz pa-
ra observar los trabajos que
se vienen realizando en la
planta experimental de hi-
drógeno de Pico Truncado.
Argentina es uno de los paí-
ses que apuesta a la econo-
mía de descarbonización,

por lo que elabora el proyec-
to de Ley de Promoción del
Hidrógeno, con el cual se fo-
mentará el polo científico-
tecnológico nacional y se su-
mará un nuevo recurso de
descarbonización, además
de transformarse en un pro-
veedor energético global.
El electrolizador es la tecno-
logía utilizada para descom-
poner el agua en hidrógeno
y oxígeno mediante una re-

A
acción electroquímica y pue-
de producir hidrógeno ultra
puro de forma no contami-
nante. En paralelo, el Munici-
pio del norte santacruceño
avanza en la „provisión de
agua (generación de pozos)
y el proceso de doble ósmo-
sis inversa‰, con el cual se ge-
neran las condiciones para la
pronta generación de hidró-
geno.

Es la planta experimental de Pico Truncado
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a producción de helio y
los gases especiales co-
mo el león kriptón entre

otros viene teniendo dificulta-
des tanto por las fuentes de
abastecimiento como por el
conflicto entre Rusia y Ucrania.
Los problemas son que no sur-
gen nuevas fuentes o retrasan
las existencias se retrasan y por
el otro lado la suba del precio
que también es más que impor-
tante.

Escenario
La producción de helio viene
desde hace tiempo en baja. Las
reservas en los Estados Unidos,
en los pozos de Texas, marcan
año a año una caída especial.
Mientras que Rusia, a través de
la petrolera Gazprom, no puso
en marcha la Planta de Proce-
samiento de Gas de Amur, que
podría suplir los faltantes exis-
tentes a nivel mundial, porque
de estar en funcionamiento po-
dría lograr 60 millones de me-
tros cúbicos de  helio al año.
Hasta el momento no se sabe
cuándo estará terminada la
planta.
A su vez, para reforzar la esca-
sez, y debido al conflicto entre

L

Las alternativas de nuevos puntos de producción no aparecen.

Helio y Gases Especiales, otro
año con un escenario difícil

Precios altos,
escasez de oferta
por pocos
productores
son las claves.

Ucrania y Rusia, Moscú decidió
en mayo del año pasado deci-
dió bajar las exportaciones de
helio a terceros mercados.
Y, por el otro lado, el helio que
podía surgir de Ucrania se vio
afectado porque las dos em-
presas: Ingas y Cryoin estuvie-
ron cerradas por la guerra.
Lo que pudo constatar esta re-
vista, es que Cryoin se abrió las
puertas, pero hasta el momen-
to no se pudo confirmar si res-
tableció la producción. Mien-

Importación y posible producción
La mayor importación fue,
siendo el gas de mayor canti-
dad importada, pues en la
Argentina importó Helio líqui-
do por un valor de u$s 5,4 mi-
llones de dólares en 2022, un
32%, respecto a la importa-
ción en el 2021, en valores y

un 25% en volumen, aproxi-
madamente.
Vaca Muerta, la formación es-
trella en la producción de gas
y petróleo no convencional,
podría convertirse en un pun-
to de producción de Helio, a
partir de la abundancia exis-

tente, fue la consulta que Air
Gas Noticias le trasladó a di-
rectivos del área de explora-
ción y producción, los cuales
respondieron que nunca reci-
bieron inquietud alguna de
los operadores que habitual-
mente maneja el producto.

tras que Ingas mantiene las
puertas cerradas.
La producción de helio de estas
empresas no tienen gran signi-
ficancia, pero sí abastecían el
70% del suministro de neón de
alta pureza para todos los que
son los empresas de semicon-
ductores y accesorios para tele-
comunicaciones, que necesitan
sí o sí este tipo de producto.
Por otro lado, a principios de
año se produjo una fuga de
gas en una planta de helio en

Texas y lleva cerrada desde en-
tonces, lo que priva al mundo
de un tercio del suministro to-
tal. Además, dos de las tres
plantas de helio de Qatar, que
producen alrededor de un ter-
cio del suministro mundial de
helio, cerraron por manteni-
miento rutinario en febrero y
marzo, aunque ya funcionan
con normalidad, según publica
Quart.

Desde hace años la problemática continúa, y en el 2022 se agudizó tras el conflicto bélico entre Rusia y Ucrania.






